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	I. L’ASEPEX
	Présentation générale

L’ASEPEX est une structure dotée d’une autonomie de gestion et place sous la tutelle du Ministère du Commerce.

Les organes de l’ASEPEX sont :

· le Conseil de Surveillance et d’Orientation stratégique ;

· la Direction générale ;

· le Fonds de Promotion des Exportations (FOPROMEX).

Le Conseil de Surveillance et d’Orientation Stratégique

Il a pour missions de :

- définir les orientations stratégiques ;

- s’assurer de la bonne exécution des missions de l’ASEPEX ;

- approuver le budget annuel ainsi que le plan de développement ;

- approuver le manuel de gestion et de procédures ainsi que l’organigramme de l’Agence préparés par la Direction générale ;

- approuver les états financiers ;

- adopter le rapport annuel d’activités.

l est compose de vingt deux membres, dont douze représentent du secteur privé et les dix autres l’Administration. Son Président est choisi parmi les représentants du secteur privé. La durée de leur mandat est de trois ans.

Le CSOS se réunit tous les trois mois et en cas de besoin, sur convocation de son Président.

La Direction générale

Le Directeur général est nommé par décret sur proposition du Ministre chargé du Commerce. Il met en œuvre les orientations prescrites par les pouvoirs publics ainsi que celles initiées par le CSOS.

Le Directeur général est chargé notamment :

- d’établir le programme d’actions annuel ;

- de mettre en place un tableau de bord de suivi des activités ;

- de formaliser et diffuser les orientations du CSOS

- d’élaborer et d’exécuter le budget ;

- de prendre toute décision utile à la bonne de l’Agence.

L’ASEPEX comprend trois directions et un service rattaché au Directeur général :

· la Direction de la Promotion et de l’Intelligence économique et commerciale ;

· la Direction de la Communication ;

· La Direction administrative et financière ;

· et le Service de l’Environnement des Exportations et de la Facilitation.

Le Fonds de Promotion des Exportations

Le Fonds de Promotion des Exportations (FOPROMEX) est un organe de l’ASEPEX, institué par le décret 2005-108 du 15 février 2005 (art. 3 et 9). A ce titre l’ASEPEX « dispose des ressources  du FOPROMEX ».

Le FOPROMEX a pour vocation de permettre à l’ASEPEX d’accomplir sa mission « d’accompagnement des entreprises exportatrices et de soutien d’activités transversales visant à l'amélioration de l’environnement des exportations ». Le FOPROMEX a trois composantes :

· une composante dédiée à l’appui direct aux entreprises qui a la caractéristique de « fonds frais partagés » ;

· une composante dédiée au financement d’actions portant sur l’amélioration du cadre des opérations export ;

· une composante dédiée au financement de la promotion du FOPROMEX ;

· une composante dédiée à la gestion du fonds.

L’objectif principal du FOPROMEX est de permettre un développement des exportations en vue de renforcer la présence de «l’Origine Sénégal» sur les marchés régionaux et internationaux.

Un projet de décret a été préparé et introduit dans le circuit de signature.

Fonctionnement

L’ASEPEX est dotée d’un budget qui retrace ses ressources et ses dépenses.

Les ressources proviennent de :

· la contribution du budget de l’Etat ;

· les financements mobilisés auprès des partenaires au développement ;

· des intérêts procurés par les ressources de l’Agence déposées auprès des banques ;

· des contributions volontaires des entreprises exportatrices ;

· vente des biens et services.

	Les services
	ASEPEX…
une plateforme intégrée de services a l’export…

· intelligence economique et commerciale

· marches export

· informations sectorielles

· appui technique et financier

· projets exports

· fonds de promotion des exportattons

· promotion comemrciale

· foires generales / salons specialises

· missions de prospection commerciale

· missions d’acheteurs 

· expositions

· environnement export et facilitation

· certificats d’origine

· formalites duc ommerce exterieur

· amelioration de l’environnement export
· centre de ressources agoa

· formation

· formations sectorielles

· formations transversales
· communication
· positionnement institutionnel et promotionnel
· accompagnement mediatique

· partenariat et diversification relationnelle
· information et publication
ASEPEX…

DES DIRECTIONS ET DES SERVICES OPERATIONNELS, AU SERVICE DU SECTEUR PRIVE
Direction de la Promotion et de l’Intelligence Economique et Commerciale (DPIEC)

Sur la base d’un recensement des besoins des secteurs ciblés en termes d’encadrement, de conseil à l’export, de formation et de renforcement de capacités, d’informations économiques et commerciales, d’identification des opportunités d’affaires à l’exportation, d’amélioration de l’environnement des affaires, de mise à niveau aux normes et standards internationaux, de recherche de productivité et de compétitivité, la DPIEC a conçu un programme annuel de promotion des exportations à travers les outils suivants :
· études de marché, notes sur les échanges commerciaux, notes sectorielles, profils de produits, de marchés et d ‘entreprises ;

· missions économiques et commerciales ; missions de prospection commerciale,  missions d’acheteurs et voyage d’études ;

· foires,  salons et autres expositions;

· formation et renforcement de capacités des entreprises à l’exportation ;

· informations commerciale et économique et de veille;

· assistance – conseil à l’exportation ;

· assistance personnalisée à la carte, sur demande ;

· appui technique (projets export).

Ce programme, validé par les organisations professionnelles, est soutenu par une bonne stratégie de communication promotionnelle et institutionnelle, tout à la fois marquée par le partenariat et une mise en réseau des acteurs de l’environnement des exportations.

Chargée de la mise en œuvre de ce programme, la Direction de la Promotion et de l’Intelligence Economique et Commerciale s’occupe principalement de :

· l’identification des produits à potentiel export sur l’ensemble du territoire national et des marchés de destination de ces produits au niveau sous-régional, d’abord, et international, ensuite;

· la fourniture de services d’appui, d’informations économiques et commerciales, de formation, d’assistance-conseil aux entreprises exportatrices sur la base des grappes sectorielles identifiées par la SCA comme porteuses de croissance et des produits disposant de potentialités à l’exportation ;

· des activités de promotion sur les marchés étrangers  en vue d’y assurer une présence de produits sénégalais compétitifs et de qualité.

A cet effet, les objectifs stratégiques suivants lui ont été fixés:

· identifier et diversifier les marchés d’export ;

· renforcer la présence et la visibilité de l’origine Sénégal, par la mise en œuvre d’actions promotionnelles sur les marchés étrangers, en étroite collaboration avec les acteurs des secteurs d’activités ciblés ;

· contribuer au renforcement des capacités opérationnelles techniques des entreprises orientées vers l’exportation, par la mise à leur disposition, à partir des besoins d’aide à l’exportation exprimés ou détectés, de services d’appui basés sur « les meilleures pratiques internationales » ;

· contribuer à une meilleure connaissance de l’offre sénégalaise exportée et exportable et des marchés actuels et potentiels, par une systématisation des profils de marché, de produits et d’entreprises, qui seront complétés par une recherche documentaire sur des études de marchés réalisées par les partenaires au développement et les organismes spécialisés, la réalisation d’un répertoire des exportateurs ou le développement d’une base de données sur les entreprises sénégalaises ;

· collecter, analyser, traiter et diffuser auprès des exportateurs des informations de base et spécialisées (économiques, commerciales et de veille) sur l’environnement de l’entreprise quelle qu’elle soit, afin d’identifier les risques qui pèsent sur elle de même que les opportunités qui s’offrent à elle ;

· favoriser le développement de réseaux de partenariats stratégiques et de coopération ;

· créer et animer les comités sectoriels de concertation et de validation des activités  promotionnelles ;

· contribuer à la satisfaction des exportateurs et des partenaires en leur offrant des services export de qualité en mesure de faire de l’ASEPEX, une structure de référence incontournable dans son domaine d’activités.

Direction de la Communication

Dans le même sens, la Direction générale de l’ASEPEX a mis en place une Direction de la Communication, en octobre 2008, afin de pouvoir mieux se positionner dans la géographie nationale, sous-régionale, régionale et internationale des exportations. Puis, elle en a fait un département transversal dont l'une des principales missions est de contribuer, en collaboration avec les autres directions, à faire de l’ASEPEX une véritable plateforme intégrée de services techniques. 

Ainsi, l'ASEPEX mène aujourd'hui une communication à double phalange : la communication institutionnelle et promotionnelle ainsi que l'approche "partenariat", tant au niveau national qu'au niveau international. Ce qui a fait que l'institution est devenue, depuis peu, une "véritable boussole pour les entreprises exportatrices et le monde export". Non seulement, elle entretient avec ses partenaires du secteur privé sénégalais des relations beaucoup plus renforcées qu'auparavant mais aussi et surtout elle donne une image davantage soutenue par la qualité de ses services et orientations dans un environnement commercial mondial où la qualité et le respect des normes réglementaires sont les maitres-mots. 
Les outils de communication et/ou instruments de promotion utilisés par la Direction de la communication tournent autour :
1.     de la communication institutionnelle :
· information et publication : site internet ; diffusion lettre d’information interne et journal d’information externe ; installation de panneaux ; programme d’information « savoir exporter avec l’ASEPEX » ; réalisation de supports promotionnels…

· formation : renforcement des capacités des agents de l’ASEPEX et des journalistes spécialisés en économie 

2.     de la communication promotionnelle :

· facilitation et information : institution d’un Forum Présidentiel des Exportations (FOPEX) et des Journées Nationales des Exportations (JOURNEX) pour l’amélioration de l’environnement des exportations et une meilleure visibilité de l’offre exportable sénégalaise

3.     des relations extérieures 

· mise en relation : entre exportateurs, partenariat international

· facilitation & information : institution d’un Groupe Export de l’UEMOA (GEU) pour l’amélioration de l’environnement des exportations dans l’espace UEMOA. 

· Puis, tenue de rencontres d’information sur l’offre exportable sénégalaise sur des marchés porteurs identifiés.
Ce disant, la Direction de la communication a réalisé :

a)     la communication d'une vingtaine d'initiatives sur les services offerts par l'ASEPEX pour mieux positionner les entreprises exportatrices sur les marchés internationaux dits porteurs;

b) le positionnement par l'image et/ou l'imprimé d'une cinquantaine d'entreprises sur pratiquement tous les continents et dans plusieurs pays : en France (Salon International de l'Agriculture de Paris), aux Etats-Unis (International Boston Seafood Show), en Belgique (European Seafood Exposition de Bruxelles), en Allemagne (Salon Fruit Logistica de Berlin), en Roumanie (Mission de contact et d'information à Bucarest), dans l'espace UEMOA (Mission de prospection et d'information au Mali, en Côte d'Ivoire, au Burkina Faso, au Bénin, au Togo);

c) l'amélioration de la charte graphique de l’ASEPEX pour une meilleure visibilité de l’institution;

d)    la lettre d’information interne (NEWSLETTER). A ce jour, 25 lettres ont été produites et diffusées par voie électronique (INTRANET); 

e)     les termes de références de supports promotionnels (plaquettes de présentation ; affiches) ;

f)    les termes de références du séminaire sur la communication interne dont l’objectif étant, à terme, de donner à l’ASEPEX une meilleure visibilité ainsi qu’une meilleure gestion du temps dans la prise de décision, à travers un système de diffusion et de circulation de l’information tenant compte de diverses approches et stratégies de communication interne et visant à créer plus de synergie entre les différents services de l’Agence. 

   g)les termes de références du programme SAVOIR EXPORTER AVEC L’ASEPEX SUR LA RTS ; 

   h)      les termes de références du journal externe : ASEPEX INFOS (une publication mensuelle) ;

    i)     les termes de références du Forum Présidentiel des Exportations (FOPEX). Il se veut une tribune d’information sur les exportations sénégalaises, un haut lieu d’amélioration de l’environnement des exportations et un cadre d’échange permanent, entre le secteur privé, le secteur public et les représentations diplomatiques établies à Dakar. Le «Forum Présidentiel des Exportations» a  lieu deux fois par an et est structuré en deux sessions : la session inaugurale (plans d’action et engagement du président en faveur d’un bel environnement des exportations) et la grande session (suivi des plans d’action). 

Le FOPEX est une initiative, placée sous l’autorité et la présidence effective de Monsieur le Président de la République.

Il est composé de deux comités : conseil supérieur des exportations : 1/3 pour le secteur privé ; 1/3 pour le secteur public ; 1/3 pour les organisations internationales, puis : conseil d’action

Il sera question (i) de procéder à une série de réformes à mettre en œuvre pour l’amélioration de l’environnement des exportations, (ii) de recueillir de Monsieur le Président de la République de nouvelles orientations en vue de leur parachèvement dans les meilleurs délais (iii) de s’accorder avec lui sur les réformes structurelles importantes qu’il conviendra d’opérer si on veut définitivement doter le Sénégal d’un Environnement des exportations de Classe internationale.

j)    les termes de références des Journées Nationales des Exportations. L'intiative est une mission de sensibilisation et d’information à Dagana et à Ziguinchor sur le thème suivant : "Potentialités d'exportation des produits agricoles des régions" du 09 au 11 juin 2009;

k)       le lancement du nouveau Club Export le 23 avril 2009 pour créer un cadre de dialogue et de concertation entre les acteurs de l'exportation et donner au Sénégal un environnement commercial de classe internationale; 

l)       le nouveau site Internet www.asepex.sn; 

m)    la couverture médiatique satisfaisante des évènements organisés par l’ASEPEX (presse écrite et audio-visuelle) ;

n)       le projet de Fundrising du Programme de Renforcement de la Communication de l’ASEPEX pour la Compétitivité des Entreprises (PRCACE). Ce projet vise à favoriser la communication institutionnelle (au niveau de l’ASEPEX) et la communication promotionnelle (en faveur des exportateurs) pour le développement continu et durable des exportations sénégalaises autour des grappes de la SCA. Il est conçu sur deux axes d’intervention : 

ü     Axe 1 : Assistance technique au personnel d’encadrement de l’ASEPEX (Directions techniques) pour la maîtrise des techniques de communication ; 

ü     Axe 2 : Renforcement de la communication pour la compétitivité des entreprises en matière d’exportation.
Service de l’Environnement Export et de la Facilitation

Il n’existe pas de « recette miracle » pour assurer le développement des exportations ni de formule universelle automatiquement transposable d’un pays à l’autre. Celui-ci résulte de la création d’un environnement propice qui est lui-même le résultat d’un ensemble de mesures et d’actions diversifiées, complémentaires et coordonnées, sur les plans à la fois institutionnel, réglementaire, procédural, fiscal, financier, logistique, technologique, commercial et promotionnel, de l’amont à l’aval du processus d’exportation.

C’est dans cet optique, que l’ASEPEX a mis en place le Service de l’Environnement et de Facilitation (SEF), dont la mission principale est d’accompagner les exportateurs dans leur opération export en vue de stimuler, faciliter et orienter les exportations.

Entre autres objectifs du Service :

Contribution à la création d’un environnement incitatif en matière d’exportation, notamment par :

· la simplification des procédures du commerce extérieur, voire même la déréglementation dans certains cas ;

· la levée des contraintes rencontrées par les exportateurs et la facilitation des opérations de ceux-ci ;

· l’information sur les conditions d’accès aux marchés, en particulier les réglementations (réglementation et procédures du commerce extérieur mauritanien, réglementation du commerce international, normes sur les marchés d’exportation et les accords commerciaux (bilatéraux, régionaux, multilatéraux)) ;

· l’information sur les mesures d’incitations offertes aux PME Sénégalaise à l’émergence de nouveaux exportateurs.

Parmi les instruments à l’exportation utilisés par le Service Environnement Export Facilitation, on peut citer :

· Au chapitre des régimes douaniers : l’admission temporaire, draw back et le régime de l’entrepôt industriel :

· l'admission temporaire
Ce régime suspensif permet l'importation, en suspension des droits et taxes, des marchandises destinées à recevoir une transformation, une ouvraison ou un complément de main d'œuvre avant d’être réexportés.

· le Draw Back
C'est un régime suspensif qui permet le remboursement total, partiel ou forfaitaire des droits et taxes supportés pour les produits entrant dans la fabrication de marchandises réexportées par la suite.

· l'entrepôt industriel

C'est le régime par lequel les entreprises qui travaillent pour l'exportation et/ou pour le marché intérieur peuvent mettre en œuvre, dans un établissement placé sous le contrôle de l'Administration des Douanes, des marchandises, en suspension des droits et taxes dont elles sont passibles.

· Au niveau du Code des Investissements : le régime de l’entreprise franche d’exportation.

Les entreprises manufacturières ou agricoles  installées sur le territoire douanier sénégalais, dont la production est destinée en totalité à l'exportation peuvent opter pour le statut d'Entreprise Franche d'Exportation.

Il en est de même des entreprises ayant un potentiel à l’exportation équivalant à 80 % au moins de leur chiffre d'affaires.

Le statut d'Entreprise franche d'Exportation accorde un certain nombre d’avantages  fiscaux et douaniers, ainsi que d’autres types de facilités

· Au titre de la facilitation :

L’exportation est une priorité pour le Sénégal et la fonction de promotion des exportations est indispensable. Le Service est transversal et comprend, en effet, une pluralité d’activités, parmi lesquelles, ont peut principalement citer:

· l’identification des obstacles physique et politiques liés au commerce par la mise à disposition auprès des opérateurs toutes les informations les mesures tarifaires et non tarifaires, les coûts commerciaux liés au commerce, les réglementations douanières et commerciales, les restrictions quantitatives existantes.

· la délivrance des certificats d’origine : le service a eu également en charge de l’authentification et de la délivrance des certificats d’origine aux produits sénégalais exportés. Ce dispositif est opérationnel depuis le 15 septembre 2008.

· le Centre de Ressources AGOA : Dans le cadre du déploiement de ces services d’appui aux exportateur l’ASEPEX en partenariat avec le West Africa Trade Hub  à mis en place le centre de ressources AGOA afin de mieux positionner l’offre sénégalaise sur le marché Américain.

Le centre de ressource AGOA se propose de mettre à la disposition des entreprises sénégalaises l'information commerciale et réglementaire, la facilitation, des missions commerciales vers les Etats-Unis et, la formation.

L’objectif global du centre s’atèle à répondre aux besoins des entreprises par une sensibilisation des opérateurs économiques répertoriés comme de potentiels exportateurs vers le marché américain.

Cette sensibilisation se fait sur la base de la documentation  fournie conjointement  par le Centre du Commerce en Afrique de l’Ouest (WATH) et l’ASEPEX (Cd Tool kit, brochures, catalogues).

· Au titre de la programmation des prochaines activités du service nous pouvons noter :

· créer une base de données pour les certificats d'origine ;

· supprimer la saisine manuelle par l'informatisation du système de délivrance des certificats d'origine ;

· mettre en place un système de suivi évaluation du dispositif de délivrance des certifias d'origine ;

· finaliser le projet portant impression et commercialisation des formulaires de certificats d'origine par l’ASEPEX;

· créer un répertoire des acteurs  intervenant dans la chaîne d'exportation ;

· organiser un séminaire sur les règles d'origine et les formalités du commerce extérieur ;

· organiser le séminaire sur la stratégie de pénétration du marché Américain sous AGOA ;

· préparer la participation du Sénégal au 8éme Forum de l'AGOA qui se tiendra du 04 au 06 août 2009 à Nairobi, Kenya ;

· établir un guide sur la réglementation Américain en terme d'accès aux marchés ;

· organiser la rencontre entre les acteurs de l'exportation (banques, logisticiens, assureurs, exportateurs, etc.) ;

· coordonner les actions entre les partenaires pour l'émergence des consortiums d'exportations ;

· tisser des partenariats avec d’autres structures intervenant dans la chaîne export.



	Logo
	Logo en téléchargement

	Partenaires
	Liste et description des partenaires
ASEPEX, un réseau de partenaires à l’export…
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	Contact
	Sotrac Mermoz, villa 143

BP 14709 Dakar Peytavin
SENEGAL

Tel: +(221) 33 869 20 21

Fax: +(221) 33 869 20 22

Email: asepex@asepex.sn

	
	

	II. RESSOURCES
	Présentation générale


http://www.agribusinessonline.com/prices: Donne les prix de gros pratiqués sur les fruits et légumes dans la plus part des pays du monde


www.cbi.nl: La fenêtre « market informations » du site du CBI permet à l’exportateur ciblant les pays de l’UE de disposer d’informations pertinentes sur le couple produit / marché


www.diplomatie.gouv.sn: Répertoire des représentations diplomatiques et consulaires du Sénégal à l’étranger


www.exponews.fr: La liste des foires et salons internationaux est  y disponible


www.intracen.org/ec/checker/welcome.htm: Test interactif de vérification des aptitudes conçu par le CCI et connu sous le « Fitness checkers » permettant aux exportateurs de se faire une idée précise sur leurs aptitudes à exporter


www.p-maps.org: Présente en ligne, les profils de marché basés sur les statistiques commerciales et les indicateurs sur l’offre exportable et la demande d’importation au niveau national


www.senegal-entreprises.net: Informations sur les stratégies et institutions d’appui au développement des PME, informations sur l’environnement de l’entreprise


www.commerce.gouv.sn: Site du ministère chargé du commerce du Sénégal


www.apdasn.org: Site qui donne des informations détaillées sur le secteur artisanal sénégalais


www.adepme.sn: Présente des informations sur les entreprises


www.ansd.org: Site qui donne des informations statistiques sur le Sénégal (commerce extérieur, répertoire entreprises, indice des prix, etc.)

	www.apix.sn: Présente des informations sur les opportunités d'investissement au Sénégal
	

	Législation, réglementation
	Documents à télécharger

L’activité export requiert une connaissance des procédures réglementaire, administrative et/ou douanière. En effet, l’obtention de certains documents est rendue parfois difficile à cause de la disparité des structures et de leur méconnaissance par les exportateurs. C’est pourquoi, l’ASEPEX se positionne comme facilitateur pour alléger les procédures liées à l’activité d’exportation. En effet, pour exporter, il faut se conformer au niveau réglementaire et remplir des formalités liées à l’exportation proprement dite.

1) La réglementation
· Pour l’exercice de la profession de commerçant

Il faut le registre de Commerce qui  vaut autorisation d’exercer. Il convient de souligner que  la carte commerçant n’est plus obligatoire pour l’exercice de la profession commerciale. Le registre de Commerce est obtenu auprès du Tribunal régional du ressort de l’adresse du demandeur sur présentation des pièces suivantes :

Pour la personne physique

· une copie de la carte d’identité ;

· un certificat de résidence délivré par la mairie ou la préfecture ;

· un casier judiciaire datant de moins de 3 mois ;

· un timbre fiscal de 2.000 FCFA ;

· la somme de 10.000 FCFA représentant le coût du registre du commerce. Cette somme doit être versée à la Perception du Trésor la plus proche sur présentation d’un  bon à verser délivrer par le Tribunal.

Pour la personne morale, l’obtention du registre de commerce se fait par l’intermédiaire d’un notaire.

· Pour être importateur/exportateur

Il faut la  carte import-export. Pour cela, les pièces suivantes sont à fournir :

· une copie du registre du commerce ;

· un avis d’immatriculation au NINEA à retirer au centre fiscal du ressort de l’adresse du demandeur ;

· une photo d’identité ;

· un timbre fiscal de 10.000 FCFA à acheter à la poste ;

· un reçu du Conseil Sénégalais des Chargeurs (COSEC) justifiant le paiement de la somme de 10.000 FCFA. Cette somme est versée aux taxes indirectes de la Direction des Impôts.

· 10.000 FCFA pour  redevance Chambre de commerce à déposer en même temps que le dossier complet;

· 8.000 FCFA pour redevance informatique à déposer en même temps que le dossier

· une fiche de renseignements à acheter à la chambre de commerce d’un montant de 3.500  FCFA

2) Formalité pour l’exportation proprement dite

Il faut :

· un certificat d’origine  qui est délivré soit par la  Direction de l’Industrie,   soit par l’ASEPEX ou les bureaux frontaliers de la Douane.

La Direction de l’Industrie délivre les  certificats d’origine pour les produits industriels entièrement obtenus à destination de l’UEMOA et de la CEDEAO.

L’ASEPEX est chargée de délivrer tous les autres certificats d’origine pour toutes les autres destinations de même les produits industriels non entièrement obtenus, les produits dispensés (produits du cru) à destination de l’UEMOA et de la CEDEAO. La Douane, quant à elle, délivre les  certificats d’origine pour la Direction de l’Industrie dans les endroits où elle n’est pas représentée.

· une facture d’exportation ;

· la déclaration en douane,

· les certificats sanitaires éventuellement ;

· l’attestation d’exportation visée par les banques.
3) Autres dispositions pour l’exportation

· Le Code des Douanes

Il prévoit une panoplie de régimes économiques et suspensifs destinés à faciliter les opérations de productions et d'exportation pour les unités installées sur le territoire douanier sénégalais. Ce sont notamment :
· Les régimes économiques et suspensifs

D'une manière générale, les régimes douaniers suspensifs permettent le stockage, la circulation ou la transformation sur le territoire Douanier en suspension des droits, taxes et prohibition de marchandises étrangères destinées à être réexportées ou versées ultérieurement sur le marché national.

Traditionnellement, ces régimes étaient considérés comme de simples dérogations au principe édictant que tout mouvement de marchandises (importation, exportation, transit) devait être soumis au payement de droits et taxes.

Malgré des liens communs, ces régimes sont nombreux et obéissent à des finalités et techniques d'application différentes.
Les usines exercées sont les établissements qui ont pour objet la mise en œuvre ou la fabrication des produits qui y sont admis en suspension de droits et taxes, et se trouvent de ce fait placés sous le contrôle de l'administration des douanes.
Le régime de l'exportation préalable qui permet d'importer en franchise de droits et taxes l'équivalent des matières ou produits mis à la consommation et qui ont été utilisés à la fabrication exportée.
Le régime de drawback qui prévoit le remboursement des droits et taxes supportés par les produits entrant dans la fabrication de marchandises exportées
Le régime de l'entreprise franche d'exportation
Le régime de l'exportation temporaire qui permet d'envoyer hors du territoire douanier des produits pour y être réparés, exposés, transformés ou y recevoir un complément de main d'œuvre. Des modalités particulières de taxation (notamment la franchise) sont prévues lors de la réimportation.
· Le régime préférentiel de l’UEMOA
Les échanges entre les pays de l'UEMOA (exportations du Sénégal vers les pays membres, et importations du Sénégal originaires des pays membres) sont soumis à un régime préférentiel qui comprend :
- L'exonération des produits du cru, d'essence animale, minérale et végétale, et des produits de l'artisanat traditionnel de tous droits et taxes perçus aux frontières entre Etats membres,
- La réduction de 60 % des droits d'entrée frappant les produits industriels originaires des Etats membres agréés à la Taxe de Préférence Communautaire (TCP),
- La réduction de 5 % des droits d'entrée frappant les produits industriels originaires non agréés.

· L’AGOA
La Loi sur la croissance et les possibilités économiques en Afrique (AGOA), promulguée le 18 mai 2000 permet à 39 pays d’Afrique subsaharienne dont le Sénégal d’exporter vers les Etats-Unis d’Amérique, en franchise de douane et sans contingent, des produits répondant aux règles d’éligibilité et d’origine définies.

Le 13 juillet 2004, le Président George W. BUSH a signé une nouvelle loi qui élargit le champ d’application de l’AGOA et qui prolonge les bénéfices du régime jusqu’en 2015.

Le 20 décembre 2006, la loi d’encouragement pour l’investissement en Afrique (Africa Investment Incentive Act) qui vient renforcer et élargir l’AGOA a été signée par le président George W. BUSH. Les dispositions contenues dans cette loi prolongent la mesure sur le tissu originaire des pays tiers pour les pays les moins développés pendant cinq ans, de septembre 2007 à septembre 2012.
· L’initiative TSA

L’initiative tout sauf les armes (TSA) offre aux PMA de réelles opportunités pour accroître leurs exportations vers l’Union, mais des efforts doivent être déployés pour veiller à ce que ces chances soient saisies. C’est la raison pour laquelle une approche globale des échanges commerciaux et du développement, telle qu’exposée dans la communication de la Commission sur le commerce et le développement, est nécessaire.


	
	

	III. INFORMATIONS COMMERCIALES
	

	Médiathèque
	L’ASEPEX met à la disposition des exportateurs sénégalais des informations économiques et commerciales consultables à la médiathèque export. Cette médiathèque a pour missions de :

· élaborer et mettre en œuvre la politique documentaire,

· organiser et gérer les ressources documentaires disponibles ;

· former les exportateurs sénégalais aux techniques de recherche documentaire ;

· rassembler, mettre en valeur et conserver les imprimés et supports audio-visuels ;

· acquérir, constituer et rendre accessible les collections de documents de niveau commercial et d'intérêt particulier ayant trait à l’exportation ;

· offrir aux entreprises exportatrices sénégalaises une palette de services d’information relative au commerce international.

La médiathèque est ouverte à toute personne souhaitant consulter ses collections sous réserve d’une inscription préalable auprès du responsable. La carte de lecture autorise l’utilisation de services spécifiques (prêt pour consultation en salle, postes informatiques, etc.). Elle est le préalable à toute transaction et renouvelable  chaque année. Le montant de cette carte est fixé à 5.000 F CFA pour l’année.

Les photocopies sont payantes.

Les membres du Club Export sont dispensés de l’abonnement de cette carte dans la limite dix (10) consultations par an.

Le fonds documentaire de la médiathèque est riche est varié. Il est composé :

· Monographies ;

· Ouvrages de références en commerce international ;

· Revues spécialisées en commerce international ;

· Leaflets, chemises et brochure ASEPEX ;

· Bandes sonores ;

· Photos & images sur les produits exportables ;

· Études de marchés ;

· Annuaires ;

· Etc.

L’accès à la Médiathèque est libre et gratuit. Elle est  ouverte tous les jours ouvrables aux exportateurs sénégalais, opérateurs économiques et tous autres utilisateurs autorisés.

	Base de données d’entreprises exportatrices
	Prendre contact avec la  Médiathèque

	Etudes de marché
	Prendre contact avec la  Direction de la Promotion commerciale et de l’intelligence économique

	Vidéothèque
	

	Photothèque
	

	Statistiques
	Prendre contact avec la  Médiathèque

	
	

	IV. CLUB EXPORT
	Présentation
QUELLE EST LA VOCATION DU

CLUB EXPORT - SÉNÉGAL ?

C’est d’offrir à ses membres :

■ Un lieu d’échange d’expériences et d’idées

entre professionnels de l’exportation

■ Un réseau catalyseur de synergies et

partenaire de réseaux internationaux

■ Un cadre de propositions pour améliorer les

performances du Sénégal à l’exportation

QUI ANIME LE CLUB EXPORT -

SÉNÉGAL ?

■ Le Club Export - Sénégal est animé par

ses membres, en partenariat avec

l’ASEPEX

■ Le Club Export - Sénégal est parrainé par

une personnalité, acteur du développement

des exportations

■ L’ASEPEX facilite la communication entre

les membres et la promotion du Club

Export - Sénégal auprès de ses partenaires

au niveau national et international

■ L’ASEPEX héberge le Club Export -

Sénégal et lui apporte son soutien

logistique et opérationnel

POURQUOI ÊTRE MEMBRE DU

CLUB EXPORT - SÉNÉGAL ?

Etre membre du Club Export - Sénégal, c’est

bénéficier de privilèges et d’avantages pour

développer vos affaires sur les marchés

étrangers :

■ Intégrer un cercle de professionnels

engagés dans le développement

international

■ Participer aux rencontres avec des

réseaux d’affaires étrangers

■ Accéder à des conditions privilégiées, aux

« services export » offerts par l’ASEPEX :

- Séminaires, Colloques et Formation

export

- Evènementiel du Club Export - Sénégal

- Espace pour vos réunions d’affaires et

pour l’exposition de vos produits export

- Information et Facilitation commerciale

- Médiathèque export

- Promotion de votre entreprise sur le site

de l’ASEPEX

LE CLUB EXPORT - SÉNÉGAL EN

LIGNE

Le Club Export - Sénégal dispose de son

propre espace sur le site www.asepex.sn,

réservé à ses membres pour un accès

privilégié aux informations concernant ses

activités, ainsi qu’aux réseaux affiliés de

l’ASEPEX tels que le Centre du Commerce

International / CNUCED / OMC et le Centre

hollandais de promotion des importations

en provenance des pays en développement

(CBI).

COMMENT DEVENIR MEMBRE ?

L’adhésion au Club Export - Sénégal est

simple et basée sur un seul critère de

sélection :

Etre exportateur ou vouloir le

devenir!

Retournez le formulaire d’inscription ci-joint

accompagné de votre cotisation annuelle

de 25 000 FCFA. (Téléchargez-le sur le site

www.asepex.sn ou contactez le secrétariat

du Club Export - Sénégal au 33 869 20 21)

Une carte de membre vous sera retournée

dès réception de votre règlement.



	S’inscrire
	Formulaires téléchargeables
Vous pouvez télécharger la plaquette et le bulletin d’adhésion.



	
	

	V. SECTEURS ET PRODUITS EXPORT
	

	Par grappes
	· les grappes identifiées dans le cadre de la SCA

· Agriculture /Agro-industrie
· Produits de la mer & Aquaculture
· Textile, confection et habillement
· Tourisme, industrie culturelle et artisanat d’art
· Technologies de l’Information et de la Communication/Téléservices

	Par produit
	· les principaux produits horticoles exportables 
· le haricot,
· le melon,
· la mangue, 

· la tomate,
· les produits exportables de la GOANA

· l’arachide huilerie,
· le niébé,
· le manioc, 

· la pastèque,
· le sésame
· Autres produits exportables
· le ciment

· les produits pétroliers

· l’acide phosphorique



	
	

	VI. ACTUALITES
	Affiche une liste d’actualités

	
	

	VII. AGENDA
	Annonce des rencontres, séminaires…


ASEPEX





INSTITUTIONS


INTERNATIONALES


(CCI, AFD, EU, EUMOA, CEDEAO, USAID) 





SECTEUR PUBLIC


(ANSD, CCIAD, APIX, DOUANES, ADMPE) 





HOMOLOGUES


(UBIFRANCE, CBI, CEPEX, FAMEX, JETRO, GPC, APEXCI, OPEN TRADE GATE SWEDEN, WATH…)





SECTEUR PRIVE


(CNP, MEDS, CNES, SEPAS, ONAPES, UPAMES, GAIPES,








